
Miniondernemingsplan 
Om een beter beeld te krijgen van u als potentiële ondernemer en bovendien ook duidelijker te krijgen of er potentie in het bedrijfsidee/concept zit, is dit miniondernemingsplan een belangrijk hulpmiddel. U moet in maximaal 3 a-4tjes antwoord kunnen geven op onderstaande vragen.
Het is belangrijk dat u de uitkomst van dit plan + CV digitaal aanlevert aan uw contactpersoon bij Werk & Inkomen, zodat deze op zijn beurt weer de informatie gemakkelijk digitaal kan aanleveren bij Ondernemersadvies,gemeente Tilburg.
	Stap 1               Persoonlijke gegevens


NAW gegevens klant
	Naam
	

	Adres
	

	Postcode & Woonplaats
	

	E-mail
	

	(Mobiel) nummer
	

	Geslacht
	

	Geboortedatum
	

	BSN
	

	Burgerlijke staat
	

	Soort uitkering 
	

	Contactpersoon W&I
	

	Tel.nr. contactpersoon W&I
	


Beantwoord de volgende vraag.

Wat is uw motivatie om ondernemer te worden ?
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

	Stap 2               Idee Beschrijving


Beschrijf hier in maximaal 5 zinnen wat uw bedrijfsidee en/of bedrijfsconcept is. Dit moet kort en krachtig zijn en zo eenvoudig mogelijk worden beschreven.

	Stap 3               De Markt


Beschrijf hier in het kort uw markt. In welke regio gaat u het product en/of dienstverlening aanbieden?

Denk in deze stap ook na welke bedrijven uw concurrenten zijn, welke bedrijven hebben al een dergelijk product en/of dienstverlening.

	Stap 4               Het Product


Vertaal uw idee naar een concreet product.  Wat is de kern van uw product of dienst? En welke klantenproblemen lost het eventueel op?

Waarom is er behoefte aan, wat maakt het onderscheidend? Speelt u in op een nieuwe behoefte of een bestaande behoefte op een nieuwe manier? Wat voegt u toe aan het bestaande aanbod?

	Stap 5               Doelgroep


Wat is uw doelgroep en waarom zouden zij van uw aanbod gebruik maken? Voor welke specifieke groep is uw product of dienst bestemd?

Doelgroepen kunnen onder meer worden gedefinieerd in termen van leeftijd, geslacht, uitgavenpatroon, inkomen en opleidingsniveau.

	Stap 6               Financiële situatie


Tenslotte moet u nog nadenken over de financiën die nodig zijn voor het starten van een eigen onderneming.

Beantwoord hiervoor de volgende vragen:

· Welke financiële middelen denkt u nodig te hebben om uw bedrijf op te starten?

· Hoeveel eigen middelen heeft u hiervoor beschikbaar?

· Heeft u eventueel schulden die het starten van een onderneming in de weg kunnen staan?
· Wat voor soort uitkering heeft u nu en hoe hoog is deze?

· Welke inkomsten denkt u te genereren met uw bedrijf
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